PRITAHOVANIE

MARTIN MAZAR



'PRACOVNY ZOSIT
PRITAHOVANIE KLIENTOV

Vitajte v pracovnom zosite. Ulohou pracovného zosita je vdm poméct
aplikovat veci z tréningu do praxe. Odporu¢am si nad kazdou ulohou
sadnut a venovat jej dostatocny cas.

Ak uz dnes vytvaram nejaké prispevky na socialne siete. Aka je ich hodnota z pohladu
klienta na stupnici od 1 po 10 (kde 1 nie je to hodnotné a 10 je to hodnotné). Co musim
spravit/zmenit, aby to bola 10-tka?

Kto su ludia, ktori u mna najviac pefazi minaju? Co su ich dévody na klpu, preco prave
u mna kupuju? Aké problémy chcu vyriesit?



Kto dokaze mat najvacsi osoh z mojich produktov, alebo komu dokazu najlepsSie pomoct?

Co skuto&ne zaujima mdjho potencidlneho klienta?



S akym typom obsahu si “pilim pod sebou konar” a naopak aky typ obsahu mi pomébze
dostat ludi blizSie k predaju?

Vyplnte si skrateny redakcny kalendar:
DEN CAS OBSAH

PONDELOK

UTOROK

STREDA

STVRTOK

PIATOK

SOBOTA

NEDELA



V ¢om nie som dostatocne autenticky? Co musim spravit (alebo prestat robit), aby som
posobil na ludi autenticky?
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